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Hui-lan International Business School



           ——致力于中国品牌的崛起和国人生活的更好

合作备忘录
尊敬的                女士/先生:

感谢您在茫茫的商海中选择蓝慧公司。为更好地与贵公司展开合作，确保本次双方合作效果最大化，现将我公司对本次合作的相关事项要求如下，望积极配合，如有特殊情况务请与我公司提前沟通，谢谢您的支持并预祝本次合作愉快！
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  蓝慧公司董事长
2011.06.9
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蓝慧国际商学院精品课程及相关要求

一、课程主题：《经销商的公司化运作》
二、课程大纲

√经销商如何管控下线网络？ 369财富助长计划
√经销商如何由坐商状态变“行商”？ 从小商走向大商？
√经销商如何正确认识和处理厂商关系，实现共赢？
√经销商如何辅导分销商多卖货、卖好货、多赚钱？
√经销商如何制定公司健全的制度和利益分配机制？

√经销商如何突破公司发展的“天花板”？

√经销商如何进行公司化运作？主动开拓市场？

√经销商如何加强自身学习提升管理水平？

√经销商如何制定年度运营计划？

√经销商如何成功策划订货会？运作好“第三终端”？

√经销商如何做到“精渠道、强终端、高利润？

√经销商如何打造自身的竞争力？经销商的8大核心竞争力？
√经销商如何与下线网络建立渠道伙伴关系？
√经销商如何强化分销管理？提升渠道竞争力？

√经销商如何淡季做市场，旺季做销量？门店销售技巧？
√经销商如何制定分销商的促销激励政策？
√经销商如何处理好企业产权与经营权的关系，突破家族利益冲突？
√经销商如何制定企业的愿景、使命、价值观？让员工能看到未来？
√经销商对市场如何分级作战，占领市场销售制高点？

√经销商如何进行市场布局与造势？影响力决定竞争力
三、接待流程
   √接机：请提前30分钟安排专车等候高老师，接送高老师于机场与酒店之间。接机人员最好手持“欢迎中国智慧型营销大师/顶尖专家高乃龙老师”接机牌。接机人员到达机场，通过手机发短信息给高老师或老师助理。
   √沟通：企业领导人最好亲自接机，以便在车上沟通课程内容，以及贵公司营销状况进行深入探讨。其他企业领导如需与高老师沟通请提前预约并安排在酒店进行（时间30分钟左右为宜）

   √住宿：标准四星级酒店以上豪华标间、单间或商务套房（必须保证可随时上网）。房间事先准备：果盘，酸奶、红牛及矿泉水各2瓶/天等。

   √用餐：高老师将在酒店房间单独用餐（授课辛苦并有要务处理望谅解），中餐，晚餐以特色菜品、粥汤水果为主。请与餐厅提前联系送餐，并确保高老师上午下课后30分钟内可以用餐。
四、培训场地选择布置
（建议：为了保证培训效果请选择四星级酒店以上或政府礼堂报告厅！）
   √会场结构结构：

（会场的宽：深 = 4：6为佳；层高2.5米以上为宜）

   √会场：明亮且空调良好：（尤其注意空调不要对着老师直吹，上午保持室温在25度左右，下午23度左右），教室周围没有明显的噪音干扰。会场干净且座位宽松：（学员茶杯不要杯盖），座位应使学员坐下后可舒畅出入，学员第一排与讲台保持1.5左右。

   √投影及音响准备：音响保证清晰洪亮无回音，提供一条足够长的音频线连接讲师的电脑，以便播放电脑录像剪辑，投影清晰摆放位置合理，准备至少2个无线麦克（6节新的9号电池），一个白板，3只白板笔。

   √横幅及鲜花：酒店大门上方悬挂以“热烈欢迎中国智慧型营销大师/顶尖专家高乃龙先生莅临xx公司授课”为主题的大型横幅，会场前方悬挂以会议名称为主题的横幅并标注“主讲老师：高乃龙”。老师讲台摆放鲜花及热开水瓶和矿泉水2瓶。

   √课堂礼品：为回答问题的学员提供价值50元左右的铁罐糖果、时尚领带、高档笔记本等精美礼品，提供红牛等易拉罐饮料1-2箱为优胜团队礼品。为学员提供面包、蛋糕咖啡等课间餐饮。

   √知识产权保护：课件等培训PPT属于知识产权，一般不予拷贝。若安排摄影师全程录音录像需经过蓝慧公司同意，在不损害对方声誉前提下，双方均有权对外传播此次培训案例。
 五、注意事项
√全国统一授课时长为6小时/天，未经事前沟通同意请勿在日程表上擅自延长时间。
√开课前1个小时将教室窗户打开透气，开课前5分钟关闭门窗，或根据老师意见现场调整。开课后所有手机关闭或无声，教室是禁烟区（高老师不抽烟且无法忍受二手烟）。
√暖场与老师介绍：主持人提前20分钟进行“破冰游戏”，播放暖场音乐，提前3分钟带领学员引导学员用有节奏掌声引导老师进场。老师介绍时间30秒钟左右，内容：中国智慧型营销大师/顶尖专家，江西财经大学MBA客座教授/中国商业模式研究院院长， 3+2招商模式中国第一人，单店营业力提升系统研究第一人，1+3引爆战略创始人，国际FCF智慧场创始人（发现力、创造力、实战力），上海蓝慧营销策划有限公司董事长高乃龙。
√准备1-2束鲜花，在老师演讲高潮中，安排学员献花，以对老师的鼓励。
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